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\ ' En Vinalium nos hemos destacado como una empresa dinamica y en constante evolucion, ligada

\- : al mundo comercial desde 1982. A partir del afio 2001, y ya con la segunda generacion familiar

al frente de la compania, comenzamos un proceso de especializacion en el mundo del vino y

\ los destilados. Después de 10 afios de experiencia y perfeccionamiento del modelo de negocio,

\ mediante la gestion de establecimientos propios y el servicio al mundo de la hosteleria, en 2011

abrimos nuestras puertas para dar la posibilidad a aquellas personas interesadas, a través de un

\ modelo flexible de franquicia, de pertenecer a un gran grupo de éxito relacionado con el sector
\ vitivinicola.

Durante los Ultimos afios, el proceso de crecimiento continuo se ha caracterizado por un aumento
constante de las ventas, motivado por un gran incremento en el canal de tienda especializada.

Dicho crecimiento ha sido posible tanto por el aumento de puntos abiertos al publico, como por
el crecimiento de muchos de ellos. Por tanto, se trata de un crecimiento continuo y sostenible,
que nos hace albergar grandes esperanzas para el futuro préximo.
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Bodegas Penafiel- Ctra. N-122, Km 311 C.P.47300 Penafiel (Valladolid)
Tfno 983 881 622 e-mail bodegaspenafiel@bodegaspenafiel.com
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Evoluciéon del sector vitivinicola y del comercio

Segun se desprende de diferentes estudios sobre el sector, aunque no siempre con datos homogéneos, se puede concluir
claramente que el consumo de vino en Espafia, en volumen de litros por persona y afno, viene descendiendo histéricamente desde
la segunda mitad del siglo XX hasta la actualidad, con un leve repunte en los Ultimos anos. En valor, sin embargo, la tendencia ha
venido siendo al alza, salvo en algunos de los afos de la Ultima crisis de consumo iniciada en 2008.

En cuanto a los canales de venta utilizados en la actualidad por los consumidores a la hora de adquirir o consumir vino y destilados,
se observa que el canal HORECA ha ido perdiendo fuerza, a la vez que el consumo en el hogar ha ganado continuadamente cuota
de mercado durante la Ultima década, pasando del 40% a casi el 60% en este periodo.

Por lo que respecta al consumo en el hogar, el consumidor se decanta mayoritariamente por el canal de supermercado (64%),
seguido del hipermercado (14%) y a continuacion de la tienda especializada (8%). Finalmente, las cooperativas tienen una cuota
de mercado del 2% vy el resto de canales (compra directa en bodega, clubes gastronémicos, etc.) el 12% restante.
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N° DETIENDAS

LITROS

Un nicho de negocio
con gran potencial

En la Ultima década, la cuota de mercado de la tienda especializada se ha duplicado, acercandose a la existente en paises vecinos
como Francia, pero aun lejos de paises nérdicos y centroeuropeos donde todavia es mas elevada. Esta tendencia nos indica que
la oportunidad de crecimiento es alta, dado que el consumo tiende a crecer en valor y, por tanto, cualquier aumento de la cuota
de mercado supone un crecimiento del volumen de ventas para las tiendas especializadas.
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Cooperativas

EVOLUCION VENTAS VINO EN ESPANA
60 7 T 25,00€

14%

50 4 Hipermercados
1 20,00€

404) 8%
1 15,00€ : AT
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Planas Albareda és un celler de Lradicié familiar. i Carrelera de Guardicla, Km 3. Vilobi del Penedés
La qualilal per sobre de lol és la premissaenla i Barcelona {(Espanya)

qual es suslenta Lol el noslre Lreball. i

El celler esla aberl al public, : Contacta amb nosaltres!

sempre amb reserva prévia. H
i Telefon 93892 21 43
Segueix-nos! ﬂ E i Skype celler.planas.albareda

E -mail: info@planasalbareda.com
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Diferenciacion Vinalium

En un establecimiento Vinalium, buscamos la diferenciacion en tres ejes fundamentales:

1. Conocimiento profundo del producto, asi como del mercado del vino y los destilados. Atencién personalizada al cliente
basandonos en ese conocimiento y utilizandolo para ofrecer el mejor asesoramiento en cada caso.

2. Extenso surtido de productos, promocionando constantes novedades e innovaciones en el mundo del vino.

3. Politica comercial de precios ajustados y adaptados a todas las capacidades econémicas.

Para todo ello, ofrecemos una formacién personalizada con un minimo de 70 horas de obligatorio cumplimiento para todos
nuestros franquiciados, que incluyen tanto sesiones tedricas sobre conocimiento del producto y del sector, como un minimo de
40 horas de formacién practica en ventas. Todo esto ayuda a nuestros franquiciados a superar la prueba de nivel, que les permite
finalmente afrontar la gestion de su propio negocio con las mayores garantias de éxito.

CASTELL PDENCLS

CASTELL D’ENCUS

Talarn ( Lleida )
www.castelldencus.com
ipinedo@castelldencus.com
telf. 634592942
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—specializacion y
diversificacion de productos

En cuanto a los productos, en Vinalium queremos que
el cliente encuentre desde las marcas mas presentes
en los lineales de la gran distribucion y conocidas por Vino blanco
el gran publico, hasta las bodegas y destilerias mas
pequenas y desconocidas, productoras de caldos que
satisfacen los paladares mas exigentes y expertos. El
surtido de vinos y destilados, principales integrantes de
Vinalium, se completa con productos seleccionados de
otras categorias: cervezas, aceites, vinagres, conservas,
utensilios relacionados con el mundo del vino, etc.

Vino tinto

Vino rosado
B Vino generoso
B Vino a granel
B Espumoso

B Licores y destilados

Cervezas
Por gama de precios, el cliente podra encontrar desde Ténicas
los vinos mas sencillos y econdmicos hasta los mas
exclusivos, con precios al alcance de pocos. Bajo Vinagres
solicitud, también se pueden buscar vinos que no Otros

pertenecen a nuestro surtido habitual.

Tamaral es sentimiento
aplicado al vino

Un paseo entre la excelencia

Estas tierras castellanas que durante
siglos fueron esbozo de la historia de
Espafia son las mismas quc ahora
acogen algunos de los vinedos més

extraardinarios de nuestro pais. Aquf
tenemos nuestras raices, en el |
corazon de Ribera del Ducro, donde

se elaboran algunos de los més
excelsos vinas del mundo. Estos

BODEGAS & V INEDOS magnificos comparieros de viaje nos
obligan a csfarzarnos a diario para
Bodega: Padilla de Duero-Penafiel 47314 VALLADOLID conseguir estar a su altura.

(Tel ) +34 983 878 017 - (Fax) +34 983 878 089 Es nuestro reto en cada cosecha:
www.tamaral.com hacer historia.




Una oportunidad
_de ofrecer lo mejor
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nuestro objetivo
es garantizar que

en cada tienda
Vinalium se pueda
brindar una
respuesta acertada
a las necesidades
de cada cliente
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VITICULTORS %ﬁ ELABORADORS

ESCOFET ROSELL

1731 — —

CR. Sant Sadurni- Masquefa BV-2241 KM6 « 08783 MASQUEFA « BARCELONA « Tel.Comercial . 93 673 03 03 « www.vinumnostrum.com




Ventajas de
pertenecer a Vinalium




LLa moda del
vino despierta
EIES

Vi n al i u m Potencial de

venta en tienda

y el mercado especializada

I
| Pedania Monte 0dina s/n, 22415, Monesma de San Juan {Huesca)
Fax: +34 973 76 05 23 |

Andlisis continuo:
ferias, visitas a
bodegas, prensa
especializada

Crecimiento
continuo de las
ventas
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Maxima .
flexibilidad N

Surtido de

prOdUC’[OS Sin “royalties”
personalizado sopre las

RI| \BODEGA CID BERMUDEZ
RA Vifedos propios

C/ Recuenco, 36

09462 ADRADA DE HAZA (Burgos)
Tels.: 600 28 41 86 - 605 73 48 90
bodegascidbermudez@hotmail.com

Sin volumen
minimo de
facturacion

Sin pagos
fijos por
publicidad

&

Canals £ Munné

www.canalsimunne.com
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Canon de entrada 9.500 €
Mobiliario 10.000 €
Hardware y Software 3.000 €
Proyectos obra y decoracion 3D 2.000 €

Mercancias iniciales 18.500 €
INVERSION TOTAL 43.000 €

* No incluye impuestos indirectos.
Inversion final:
Dependera en gran medida de la superficie y el estado inicial del local.

“Vifiedos Singulares selecciona
vinos de calidad entre las distintas
denominaciones de origen a través

de un proyecto que presentay

difunde la variedad y la riqueza

n Ju((g{é

M MarcoAbella
D.0.Q. PRIORAT

“Mas que un Pricrat,
un Privilegic”

Carretera Porrera a Comudella del Montsant, Km. 0,7
43739 PORRERA - Tarragona
Tel. bodega: +34.977.262.825 | Tel. administracion: +34 933.712.407

info@marcoabella.com 3
www.marcoabella.com g

www.vinedo ssingulares .com




franquiciado =~

Persona con gran

orientacion comercial

Buen trato
y amabilidad

Interesado por el
mundo del vino

TRIAS
BATLLE

oins [ caves

www.jtrias.com

Excelencia en
el servicio

Inquietudes
formativas

Orden, disciplina, Don
compromiso y esfuerzo de gentes
Busqueda de relacion Orientado al
profesional duradera medio-largo plazo

Ofl.ER BL MAS

CASTELL, VINYES I CELLERS

Carretera d'lgualada, km 91 08241 MANRESA (Barcelona)

Telf: 938 76 83 15 - www.ollerdelmas.com - info@ollerdelmas.com 13



Una marca lider a Reconocido Inversion reducida
tu disposicion prestigio y riesgo controlado
Seleccion Gran Especializacion
de surtido rentabilidad en el sector
Modelo de Mas de 30 afos de Créate
negocio consolidado experiencia comercial una profesion

Importacién y distribucién de vinos
portugueses en Espana y Andorra

ety

TERRAS de

PORTUGAL.

e
’ % QUE INSPIREN

info@terrasdeportugal com:
Tel: +34 933 683 528

www.terrasdeportugal.com
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Proceso de
apertura Apertura

Asistencia

Adecuacion

Reformas

Evaluacion de conocimientos /
Implantacién producto

Evaluacién continua

Local /0 hora.‘,s de .
Firma de contrato fOrmaC|On perSOﬂallzada

de alquiler

Firma de contrato de

franquicia
Un Riaas Baxas L. ErLa
i)
o
Firma = O
u r.‘ > 1
Pre-contrato h |
Inicio de busqueda / \
y evaluacion del local \
- PP o
Inicio de formacion &1 . & S
3 .|14’ 5 b3 wLETY
|I ‘ \“\ B ”",
: 1 I Sutiago Romi antiago Ron
Sl
Interés R
Dossier
Reunion y Bodegas Santiago Roma, S.L. c/Catarifio n°5 Besomaiio

36636 Ribadumia - Pontevedra
Telf. 679 469 218 - 986 71 84 77
e.mail bodega@santiagoroma.com

web www.santiagoroma.com

Posicion GPS: N 42.51957°, W 8.74045°
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Reserva
de zona

Una vez firmado el precontrato, se realiza la entrega del Business Plan y la zona de exclusividad geogréfica pactada se establece
como la prioritaria a la hora de realizar la busqueda de local para el desarrollo de la actividad.

La zona asignada para la reserva debe cumplir los requisitos minimos de:

* No influir sobre zonas asignadas a otros establecimientos Vinalium.

e Tener la autorizacion del franquiciado.

* Haber superado la validacion, por parte de Vinalium, como zona con suficiente potencial
para el desarrollo del hegocio.

Para comprobar el actual mapa de posicionamiento de tiendas Vinalium en funcionamiento puede consultar
el siguiente enlace de nuestra pagina web o escanear el cédigo QR: http://vinalium.com/es/tiendas/
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= a NACEN EN
= CIRCUNSTANCIAS
PINORD varietal® EXCEPCIONALES

Situados ¢n la parte
reeondita de e DO Py
nuestros viiedos estd
encima de los 500 metros
2l nivel del mar v son ecoldgicos.
Los vinos estan elaborados con
sus propias lias en inox, barrica y

&

drifora.
Bodegas Pinord, S.A. '
IMasia La Fabrega - El Pla de | 1= 43714 Tar

Doctor Pasteur, 6 Tel.: {(+34) 93 890 30 66 -
08720. Vilafranca del Penedeés  Fax: (+34) 93 817 09 79 www.pmord.com
Catalunya, Espafa pinord@pinord.com




Principales
aspectos
contractuales

El contrato que vincula las partes independientes
que representan franquiciador y franquiciado,
trata de ser lo mas simple posible, dada la
legislacion existente respecto a las franquicias.

A continuacion se detallan los puntos mas
representativos del mismo:

¢ Independencia de las partes.

e Exclusividad geografica.

e Utilizacion de la marca y el know-how por
parte del franquiciado.

¢ Aprovisionamiento exclusivo por parte del
franquiciador.

e Duracion 5 anos.

e Clausula de no competencia: 2 anos.

¢ Pago de la mercancia al contado.

¢ Pago del transporte a cargo del franquiciado.

¢ Horario minimo a cumplir.

e Prohibicion de mantener el establecimiento
cerrado.

¢ PVP’s, ofertas, escaparates y promociones
propuestos desde central.

e Obligacion del franquiciado, semanalmente, de
acudir a la descarga en horario asignado, aun
fuera de horario comercial.

EN CONSTANTE RENOVACION

BUSCAMOS SER PARTNER PREFERENCIAL DE NUESTROS CLIENTES Y PROVEEDORES

Sf
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FASEO DEL FERROC i § O CASTELLDEFELS
Tel Fax 9
aril: ribau.es « www.arib
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La mejor
_logistica de respaldo




Empresa Franquiciadora:
Especialistes Liders a la Restauracio, S.A.

|dentificacion fiscal:
A-08748246

Codigo CNAE:
5211

Domicilio Social:
C/ Ainoa, 20-22 08211 Castellar del Vallés —
Barcelona, Espaha

Director General:
Daniel Lépez Sanchez
Afio de fundacién:

1982

Plataforma logistica:
2.500 m?2

Datos registro de la marca:
N° 2.959.897
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déla vina a

e Concept: JS Media Tools A/S « 8071 « www.jsespana.es

JS/ESPANA

PO e -

C/ Anoia, 20-22
Pol. Ind. Pla de la Bruguera
08211 Castellar del Vallés, Barcelona

www.vinalium.com
info@vinalium.com

T. 937 147 049 / 625 625 155



